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Buenos Aires - Julio 18
de 2025. Año 44. Nº 1129.

Un análisis
económico
de los mercados
de carnes 
y haciendas

DEL
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En esta edición:
✔ Cría, recría y engorde a 
corral: análisis y perspectivas 
de la ganadería.
✔ El gusano barrenador del 
Nuevo Mundo …
✔ Un negocio ganadero 
diferente …

Parrillas
Desde 2019 la Consul-

tora de Londres «Upper Cut 
Media House» publica un 
ránking mundial de restau-
rantes de carne, el «World 
101 Best Steak Restau-
rants». En la encuesta co-
rrespondiente al año 2025 
en el primer puesto se ubica 
la parrilla Don Julio, que se 
encuentra en el barrio de 
Palermo en Buenos Aires, 
Argentina, mientras que el 
segundo puesto lo ocupa 
el restaurante Margaret, 
en Sidney, Australia y el 
tercer puesto es para el Laia 
Erretegia, de Hondarribia 
cerca de San Sebastián, 
en el País Vasco. Entre los 
101 mejores restaurantes 
de carne del mundo hay 
tres argentinos (Don Julio, 
Fogón, Hermanos) y 17 de 
Australia, que encabeza el 
ránking por países. Los 
tres restaurantes argenti-
nos distinguidos están en 
Buenos Aires, mientras que 
en Sidney hay 11 parrillas 
rankeadas entre las 101 
mejores del mundo. La 
consultora inglesa tiene 
veinticuatro «embajado-
res» internacionales, que 
eligen, visitan y califican 
los restaurantes. El crite-
rio, a la hora de calificar 
los restaurantes, toma en 
cuenta el gusto de la carne 
ofrecida, el «terroir», el 
marbling, la preparación, la 
variedad de cortes, el tipo 
de madurado, el expertise y 
conocimiento de los mozos, 

la descripción de los cortes 
(raza, origen, alimentación, 
edad de faena), además de la 
calidad del servicio.

Según el portal «Beef-
central», en las parrillas más 
destacadas de los Estados 
Unidos se destacan los cor-
tes de novillos «Prime» ali-
mentados a grano, mientras 
que en Brasil y Argentina se 
ofrecen cortes de novillos 
alimentados a pasto. Los 
restaurantes australianos, 
por su parte, se distinguen 
por su diversidad: cortes 
de novillos alimentados a 
pasto, novillos engordados a 
corral (corto o largo), carne 
orgánica y cortes de novillo 
Wagyu puros o cruza F1.

Carne y Lechería
En los últimos tiempos 

en Estados Unidos -y en 
otras economías desarrolla-
das- se registra una notable 
mejora de la calidad y del 
volumen de carne vacuna 
proveniente del rodeo le-
chero. En USA el 30% de 
las vacas del rodeo son de 
razas lecheras -en Argen-
tina sólo el 9%- y la baja 
rentabilidad del tambo ha 
estado llevando a gran parte 
de los productores lecheros 
a intensificar la producción 
de carne, que resulta más 
rentable que la lechera.

Se ha generalizado la 
inseminación -con semen 
sexado- de la mitad más 
productiva de las vacas 
lecheras, para obtener así 
la reposición, y el resto de 

los vientres se insemina con 
toros probados de razas de 
carne, con especial énfasis 
en la raza Wagyu. Esta cruza 
F1 sobre vaca lechera pro-
duce un novillo de notable 
potencial productivo de 
carne, de carcasas grandes, 
que como ternero al des-
tete o luego de novillo -de 
elevado peso de faena- se 
valoriza ahora mucho más, 
que el macho Holstein puro. 
Una notable proporción de 
estos novillos cruza con 
razas lecheras se clasifican 
al momento de la faena 
como «Prime», y cuando 
se los lleva a altos pesos de 
faena muestran un sorpren-
dente marmoreado. Desde 
hace décadas hay en USA 
feedlots especializados en 
el engorde de animales Ho-
lando o sus cruzas, animales 
que hasta hace poco recibían 
un castigo en el precio por 
kilo en gancho, y ahora 
cotizan a un precio cada 
vez más cercano al que se 
obtiene por razas británicas 
o continentales.

En la Argentina una 
elevada proporción de ma-
chos de tambo sale de la 
guachera y entra al corral, 
y son engordados hasta 
los 360-380 kilos, con una 
gran aceptación por parte de 
carniceros y consumidores 
por su carne tierna, grasa 
blanca y el color rosado 
del músculo. Al igual que 
lo que sucede con el MEJ, 
hay matarifes y carnicerías 
que sólo trabajan novillitos 



La base de cálculo del Indice Sugerido para Arrendamientos Rurales incluye las categorías de novillos mestizos, overos negros, 
cruza cebú, cruza europea y conserva con promedio de kilos superiores a 430 kg. Además, a diferencia del Indice Novillo Mercado 
Agroganadero, el Indice Sugerido para arrendamientos rurales incluye en su cálculo novillitos con peso superiores a 400 kg.
El índice sólo es calculado cuando la cantidad de Novillos es superior a 300.

Indice sugerido para arrendamientos rurales - En pesos corrientes

Año 2017
	 Meses del	 Indice
	 Ejercicio	 Arrendamiento
	 Enero	 25,591
	 Febrero	 27,654
	 Marzo	 29,743
	 Abril	 30,809
	 Mayo	 30,163
	 Junio	 30,932
	 Julio	 31,339
	 Agosto	 32,374
	 Septiembre	 31,956
	 Octubre	 31,355	
	 Noviembre	 31,271
	 Diciembre	 30,465
	 Promedio	 30,304

Año 2018
	 Meses del	 Indice
	 Ejercicio	 Arrendamiento
	 Enero	 30,523
	 Febrero	 33,552
	 Marzo	 32,343
	 Abril	 32,207
	 Mayo	 35,448
	 Junio	 38,673
	 Julio	 39,999
	 Agosto	 41,518
	 Septiembre	 46,221
	 Octubre	 44,318	
	 Noviembre	 43,323
	 Diciembre	 44,275
	 Promedio	 38,533

Año 2019
	 Meses del	 Indice
	 Ejercicio	 Arrendamiento
	 Enero	 52,946
	 Febrero	 61,750
	 Marzo	 61,975
	 Abril	 62,418
	 Mayo	 60,929
	 Junio	 61,615
	 Julio	 61,795
	 Agosto	 66,354
	 Septiembre	 66,014
	 Octubre	 69,422	
	 Noviembre	 76,309
	 Diciembre	 83,879
	 Promedio	 65,450

Año 2020
	 Meses del	 Indice
	 Ejercicio	 Arrendamiento
	 Enero	 84,437
	 Febrero	 89,179
	 Marzo	 92,263
	 Abril	 88,525
	 Mayo	 66,616
	 Junio	 90,981
	 Julio	 95,574
	 Agosto	 100,962
	 Septiembre	 100,047
	 Octubre	 105,670	
	 Noviembre	 119,947
	 Diciembre	 145,930
	 Promedio	 98,344

www.ccpp.com.ar www.ccpp.com.ar

Año 2021
	 Meses del	 Indice
	 Ejercicio	 Arrendamiento
	 Enero	 149,068
	 Febrero	 159,588
	 Marzo	 166,128
	 Abril	 177,164
	 Mayo	 181,176
	 Junio	 178,719
	 Julio	 169,262
	 Agosto	 171,694
	 Septiembre	 177,902
	 Octubre	 182,122
	 Noviembre	 214,192
	 Diciembre	 229,433
	 Promedio	 179,704

Año 2022
	 Meses del	 Indice
	 Ejercicio	 Arrendamiento
	 Enero	 223,846
	 Febrero	 255,006
	 Marzo	 272,445
	 Abril	 288,383
	 Mayo	 290,561
	 Junio	 280,832
	 Julio	 278,572
	 Agosto	 296,943
	 Septiembre	 292,071
	 Octubre	 280,286
	 Noviembre	 281,028
	 Diciembre	 292,512
	 Promedio	 277,707

Año 2023
	 Meses del	 Indice
	 Ejercicio	 Arrendamiento
	 Enero	 336,505
	 Febrero	 445,859
	 Marzo	 447,877
	 Abril	 463,252
	 Mayo	 461,686
	 Junio	 471,019
	 Julio	 494,299
	 Agosto	 716,236
	 Septiembre	 710,309
	 Octubre	 861,075
	 Noviembre	 961,357
	 Diciembre	 1.418,577
	 Promedio	 649,004

Año 2024
	 Meses del	 Indice
	 Ejercicio	 Arrendamiento
	 Enero	 1.441,3
	 Febrero	 1.703,5
	 Marzo	 1.735,4
	 Abril	 1.805,3
	 Mayo	 1.816,9
	 Junio	 1.858,3
	 Julio	 1.962,4
	 Agosto	 1.967,3
	 Septiembre	 1.895,6
	 Octubre	 1.910,5
	 Noviembre	 2.051,4
	 Diciembre	 2.280,8
	 Promedio	 1.869,1

Año 2025
	 Meses del	 Indice
	 Ejercicio	 Arrendamiento
	 Enero	 2.312,5
	 Febrero	 2.633,9
	 Marzo	 2735,6
	 Abril	 2841,5
	 Mayo	 2845,7
	 Junio	 2875,9
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EDITORIAL

Ignacio Iriarte

Holando proveniente del 
corral.

A modo de anécdota, 
debe destacarse que ya hay 
en nuestro país frigoríficos 
y carniceros especializados 
en la denominada «Vaca 
Vieja», cuya carne -que 
ya ha llegado a más de un 
restaurante importante de 
Buenos Aires- proviene de 
vacas de 500-550 kg, de 
cinco o seis años, engorda-
das intensamente a pasto o 
con suplementación. Esta 
práctica está muy difundida 
en Francia y España, donde 
la carne de vaca vieja o de 
buey se destaca en el menú 
de muchos restaurantes de 
carne de alta gama.

Breves
-Entre junio del 2024 

y junio del 2025 el precio 
FOB promedio de las expor-
taciones brasileñas de carne 
vacuna subió un 22%, el de 
la carne porcina un 11% y 
el de la carne de pollo sólo 
un 0,7%.

-Según CREA, el precio 
actual de la soja -a moneda 
constante- se ubica un 30% 
por debajo del promedio his-
tórico, mientras que el maíz, 
según nuestra base de datos 
se ubica hoy (pizarra Rosa-
rio) un 22% por debajo del 
período 2005-2024, siempre 
a moneda constante.

-El precio del ternero 
de invernada (180-200 kg) 
actual se ubica un 17% 
por encima de los años 
2005-2024, mientras que 
el precio del novillito en 
Cañuelas resulta en la ac-
tualidad un 18% más alto 
que el promedio de dicho 

período, siempre a moneda 
constante.

-En el período 2019-
2024, las importaciones 
de carne vacuna de China 
aumentaron en promedio un 
19% en el segundo semestre 
en relación a la primera 
mitad del año.

Estados Unidos
En Estados Unidos (EE.

UU.) el ciclo ganadero se ha 
dado vuelta: los precios no 
paran de subir, alcanzando 
niveles récords. Se espera 
para este año una caída en 
la faena del ganado bovino 
del 7%, y una reducción 
del 14% en la matanza de 
vacas y toros, que es lo 
que compone el grueso 
de la oferta doméstica de 
carne magra, que provee a 
la gigantesca industria de la 
carne picada. En este con-
texto tan complejo, Trump 
ha amenazado a Brasil con 
aranceles adicionales del 
50% a la importación de 
varios productos, incluida la 
carne vacuna, lo que volve-
ría imposible continuar con 
un flujo comercial de Brasil 
a este país, equivalente hoy 
a unas 350 mil toneladas 
anuales. A este faltante 
-el 20% de lo que EE.UU. 
importa- hay que agregarle 
además una nueva suspen-
sión por parte de las autori-
dades sanitarias estadouni-
denses de la importación de 
terneros en pie de México, 
como consecuencia de la 
dispersión -cada vez más 
preocupante- del «Gusa-
no Barrenador del Nuevo 
Mundo» en los estados del 
norte de México. EE.UU. 
está desde hace décadas 
muy involucrado en la lucha 

contra el gusano barrenador; 
en Centroamérica financia 
la producción e importación 
de machos estériles de la 
mosca que lo difunde, pero 
esta técnica, hasta ahora 
eficaz, parece impotente 
para frenar la difusión de la 
mosca. La suspensión de la 
importación de terneros de 
México, unos 1,2 millones 
de crías anuales, equivale al 
3% de la parición doméstica 
de EE.UU. y tendría efecto 
en una menor producción 
de carne vacuna el año 
próximo, para cuando ya 
se esperaban caídas sig-
nificativas adicionales en 
la producción de carne de 
ese país.

Si Brasil llegara a per-
der el mercado de USA, la 
oferta alternativa de carne 
podría provenir de Austra-
lia, Argentina, Paraguay y 
Uruguay (en ese orden). 
Cabe interrogarse en qué 
mercados (¿China?) volcará 
Brasil el enorme volumen 
de carne que coloca ahora 
en EE.UU. Hoy, perturbado 
por la guerra de aranceles 
de EE.UU., el mercado 
internacional muestra -to-
davía- un panorama muy 
favorable: en enero-junio 
las exportaciones de Brasil 
de carne vacuna crecieron 
un 17%, las de Australia 
un 18% y las de Paraguay 
un 18%. En el mes de junio 
que acaba de terminar, la 
facturación diaria de Brasil 
por exportaciones de carne 
vacuna creció un 52% con 
respecto a junio del año 
pasado.

EE.UU. aumenta sus 
importaciones un 17% en 
lo que va del año y China 
-que en enero-mayo bajó 

sus compras un 10%-, está 
aumentando estas últimas 
semanas sus adquisiciones 
y mejorando los valores 
que paga.

Firme la demanda de 
China, EE.UU. y el Sudeste 
Asiático, con una oferta 
internacional de carne va-
cuna que promete caer en 
el 2026.

Sin embargo, la noticia 
más preocupante en el 
ámbito internacional está 
originada en la posibilidad 
de que las autoridades 
chinas establezcan limita-
ciones a las importaciones 
de carne vacuna. Circulan 
dos versiones: la primera es 
que a partir del año próximo 
se establecería un cupo fijo 
de importación de carne 
vacuna, repartido entre los 
países proveedores, me-
diante cuotas, y todo lo in-
troducido por encima de ese 
cupo adjudicado a cada país 
pagaría un arancel elevado. 
La segunda versión dice que 
China fijaría una cuota fija 
global, donde los diferentes 
países exportadores com-
petirían hasta agotarla, uti-
lizando el sistema llamado 
«primero llegado, primero 
servido», similar al que usa 
la Unión Europea con la 
cuota 481. Como se ha ve-
rificado también en el caso 
de la cuota de importación 
de los Estados Unidos, el 
sistema de «primero llegado 
primero servido» podría 
favorecer a Brasil, cuyos 
volúmenes exportables 
son gigantescos y que po-
dría apresurase a embarcar 
hasta agotar la cuota anual 
prematuramente.
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MAG

Alfredo Guarino

Se afirmó la demanda en un 
contexto de incertidumbre para 
el abastecimiento

Precio Promedio por kilo del novillo en Liniers/Cañuelas (Histórico), desde enero de 2019 en $ 
Año	 Ene.	 Feb.	 Mar.	 Abr.	 May.	 Jun.	 Jul.	 Ago.	 Set.	 Oct.	 Nov.	 Dic.
2019	 51,5	 59,7	 60,4	 60,9	 60,1	 60,5	 60,5	 65,5	 65,8	 68,9	 75,6	 82,9
2020	 83,4	 87,6	 90,7	 86,2	 85,7	 87,9	 92,5	 98,0	 98,7	 104,9	 118,2	 143,1
2021	 146,6	 158,0	 163,1	 173,5	 178,5	 176,0	 166,4	 169,0	 175,5	 179,7	 210,8	 227,1
2022	 219,8	 251,7	 270,4	 283,3	 285,0	 275,6	 274,8	 292,1	 287,8	 277,2	 275,7	 288,7
2023	 331,1	 436,9	 437,6	 454,8	 451,5	 467,1	 490,0	 710,4	 704,8	 849,5	 946,0	 1405,3
2024	 1424,2	 1689,3	 1704,0	 1763,0	 1777,3	 1826,8	 1937,6	 1953,1	 1871,7	 1900,9	 2012,5	 2264,2
2025	 2248,7	 2583,1	 2677,5	 2788,1	 2799,7	 2822,7

Semana terminada el día

Año	 27/4	 4/5	 11/5	 18/5	 25/5	 1/6	 8/6	 15/6	 22/6	 29/6	 6/7	 13/7
2025	 2836,9	 2801,6	 2808,8	 2751,6	 2745,0	 2917,8	 2812,9	 2786,8	 2932,8	 2800,4	 2805,0	 2909,7

Promedio del 14/7/25 al 16/7/25 = 3020,9 

Falta novillo y no sobran vacas, al 
menos para lo que hoy necesita una 
industria que recuperó oxígeno para 
determinados mercados de volumen. 
Es cierto que todavía existen volú-
menes de relevancia de esos rechazos 
de los campos de cría, inclusive con 
una mayor cantidad de lotes en mejor 
estado corporal de lo que se vio en los 
últimos años, cuando por entonces 
se penalizó por la seca y se aglutinó 
estacionalmente en un menor espacio 
de tiempo. Estamos en tiempos donde 
empieza a fluir desde los corrales de 
engordes profesionales la hacienda 
de consumo especial, que se fue 
embretando en los primeros tiempos 
de la zafra del ternero, que para esta 
época del año se va agotando. Como 
la reposición en la cuenca del Salado 
en términos de resultados comerciales 
amplificó la brecha en detrimento del 
gordo, es probable que aquel que tiene 
que reponer considere en el caso del 
macho, que es más elástico en el aspecto 
productivo, darle un poco más de kilos 
y dilatar su salida. En este contexto 
la demanda se ve atravesada por la 
falta de infraestructura, que quedó al 
desnudo con las lluvias de volumen, 
pues no sólo corrigieron un largo 
período de escasez, sino que además 
complicaron con anegamientos vastas 

regiones productivas de la provincia 
de Buenos Aires.

La primera semana de esta quincena 
contó con ofrecimientos muy pobres en 
el aspecto cuantitativo (16.600 cabe-
zas). El feriado del miércoles 9 de julio 
partió el segmento y le restó una rueda 
vital al mismo. Hubo un par de remates 
especiales el lunes 7, donde la firma 
Brandemann Consignataria celebró 
sus 51 años de trayectoria comercial, 
con un encierre en el que prevaleció 
el novillo. La semana sorprendió con 
un escaso volumen el viernes por 
episodios climáticos y determinó un 
cambio de tendencia obligado para 
una demanda a la que no le quedó 
demasiada alternativa que apelar a una 
mayor firmeza para completar parcial-
mente su necesidad de abastecimiento. 
Los novillos acapararon un 13% del 
volumen total y revelaron un precio 
promedio por kg vivo de $2.910 -la 
mejora resultó del 3,7% con relación 
a la media que surgió tras la primera 
semana operativa del mes-. Las vacas 
se alzaron con el 42% del volumen 
total y mostraron un precio promedio 
de $1.686 -este producto que ya venía 
mejor perfilado, mejoró un 4,5%-. En el 
consumo definido hubo mayor presión 
sobre el cierre del período, cuando se 
ratificó la escasez, y el viernes, con 

mejores lotes, los precios subieron con 
naturalidad. Las vaquillonas con un 
precio promedio de $3.019, subieron 
un 8% y los novillitos con una media 
de $3.222, mejoraron el 7%.

La segunda semana de ventas de 
esta quincena tuvo un inicio con un 
volumen extraordinario -más de 13 mil 
vacunos-, y en la rueda inmediata poste-
rior se produjo un derrumbe anticipado 
por la demanda, que se había atajado 
con mucha firmeza en la apertura, con 
la noticia de nuevas lluvias en varios 
partidos de la provincia que aporta el 
mayor volumen diario. Los novillos 
representaron el 13%, con un precio 
promedio de $3.008 -la mejora para 
estos lotes fue del 3,4%-. Las vacas, con 
el 43% del ingreso global, volvieron a 
pegar un salto del 8,5%, con una media 
comercial de $1.752. Las vaquillonas 
promediaron los $2.976 -alzas del 
6,7%- y los novillitos, con una media 
de $3.130, cayeron un 3%. La dinámica 
comercial de lo que fue la primera 
quincena de julio estuvo atravesada por 
las dificultades de logística. Más allá de 
eso, quedó flotando en el ambiente un 
mayor deseo por novillos y vacas. La 
sensación es que la demanda de esos 
productos deberá lidiar con volúmenes 
acotados.





EVOLUCION MENSUAL DE LOS PRINCIPALES INDICADORES DEL CICLO GANADERO

ESTADISTICAS

Nota: Se han modificado los datos correspondientes a Exportaciones, Consumo y Precio medio FOB, en función de 
la modificación metodológica que realizó la Secretaría de Agricultura, Ganadería y Pesca.

Años y	 Faena	 Peso Prom.	 Producción	 Precio del	 Precio del	 Precio del		  Cons. per	 Exportación	 Precio	
meses	 (Miles	 kg. res con	 de carne	 nov. mestizo	 nov. mestizo	 ternero		  cáp. carne	 (miles ton.	 medio	
	 de ca-	 hueso en	 (miles ton.	 Esp. a bueno	 Esp. a bueno	 negro en	 % de	 vacuna equiv.	 res con 	 FOB	
	 bezas)	 gancho	 peso carcasa)	 401-420 kg	 tipo export.	 Remates	 hembras	 anual en kg.	 hueso)	 res con		
		  DNCCA		  En $ por	 $/kg en	 Feria (por	 en la	 según faena 	 (Según	 hueso	
				    kg. vivo	 gancho	 kg. vivo)	 faena	 DNCCA	 SENASA)		
								        +10% no reg.
2021
Junio	 1.089	 232	 253	 192.02	 324.58	 221.80	 42,2	 55	 47	 3.362
Julio	 1.074	 234	 251	 188.67	 325.00	 219.87	 43,9	 53	 45	 4.165
Agosto	 1.139	 234	 267	 186.67	 331.66	 226.90	 43,6	 54	 59	 4.005
Septiembre	 1.100	 233	 256	 185.96	 337.00	 238.40	 43,1	 50	 69	 4.288
Octubre	 1.077	 231	 249	 186.46	 354.87	 265.45	 44,2	 51	 51	 4.416
Noviembre	 1.103	 230	 254	 218.02	 403.75	 308.80	 45,4	 53	 56	 4.428
Diciembre	 1.142	 229	 262	 234.41	 422.50	 320.00	 44,9	 52	 57	 4.173
2022
Enero	 975	 229	 223	 236,55	 433,75	 305,00	 44,8	 45	 48	 4.176
Febrero	 1022	 230	 235	 259,71	 461,00	 320,60	 45,4	 50	 60	 4.245
Marzo	 1147	 229	 263	 279,84	 510,33	 363,75	 45,3	 51	 63	 4.360
Abril	 1052	 231	 243	 322,05	 542,81	 375,00	 47,2	 48	 61	 4.675
Mayo	 1160	 232	 269	 329,17	 542,50	 358,80	 47,3	 50	 73	 4.511
Junio	 1140	 233	 266	 320,62	 527,50	 351,30	 46,7	 51	 74	 4.402
Julio	 1106	 236	 261	 309,22	 530,62	 384,30	 45,1	 47	 78	 4.251
Agosto	 1228	 236	 290	 313,96	 539,40	 415,20	 43,4	 56	 73	 4.357
Septiembre	 1178	 236	 278	 315,99	 558,75	 416,37	 43,4	 56	 70	 4.182
Octubre	 1.101	 232	 256	 303,52	 531,25	 395,75	 43,9	 49	 68	 3.808
Noviembre	 1.171	 233	 273	 306,09	 539,00	 377,32	 44,2	 53	 73	 3.146
Diciembre	 1.218	 227	 277	 316,35	 568,33	 409,81	 45,0	 56	 61	 2.991
2023
Enero	 1.196	 228	 273	 342,71	 618,75	 419,72	 45,3	 53	 66	 3.056
Febrero	 1.053	 227	 239	 475,95	 836,25	 513,99	 45,5	 49	 66	 3.125
Marzo	 1.296	 227	 294	 483,79	 850,00	 500,07	 46,7	 58	 68	 3.355
Abril	 1.179	 224	 264	 503,02	 871,25	 505,36	 50,2	 52	 66	 3.433
Mayo	 1.287	 225	 290	 511,86	 899,33	 504,16	 48,2	 53	 83	 3.267
Junio	 1.319	 226	 298	 490,20	 915,00	 485,45	 48,3	 61	 64	 3.290
Julio	 1.292	 225	 291	 502,31	 932,50	 602,10	 48,6	 53	 83	 3.190
Agosto	 1.240	 226	 280	 812,25	 1.425,00	 896,88	 48,9	 50	 84	 2.953
Septiembre	 1.163	 230	 267	 716,77	 1.400,00	 932,27	 49,0	 54	 60	 3.163
Octubre	 1.167	 223	 260	 907,72	 1.667,00	 1.119,60	 50,6	 51	 60	 2.926
Noviembre	 1.242	 229	 285	 1.026,00	 2.000,00	 1.291,60	 48,3	 55	 75	 2.848
Diciembre	 1.083	 227	 246	 1.419,00	 2.650,00	 1.822,57	 48,2	 42	 78	 2.825
2024
Enero	 1.165	 230	 268	 1.571,06	 3.087,50	 1.965,88	 46,6	 52	 78	 2.917
Febrero	 1.054	 228	 240	 1.788,40	 3.368,75	 2.167,95	 47,1	 51	 85	 2.860
Marzo	 1.061	 226	 240	 1.791,94	 3.250,00	 2.235,44	 47,1	 50	 83	 2.949
Abril	 1.076	 226	 243	 1.932,30	 3.260,00	 2.118,85	 47,6	 49	 71	 2.978
Mayo	 1.177	 228	 268	 2.023,50	 3.400,00	 2.091,85	 50,3	 49	 68	 3.174
Junio	 1.031	 226	 233	 1.977,19	 3.550,00	 2.263,33	 49,9	 48	 71	 2.942
Julio	 1.262	 230	 290	 2.088,00	 3.760,00	 2.532,71	 47,9	 48	 70	 3.146
Agosto	 1.213	 231	 280	 2.098,87	 3.937,50	 2.627,73	 47,2	 48	 85	 2.981
Septiembre	 1.209	 231	 279	 2.069,15	 3.950,00	 2.756,65	 46,5	 48	 89	 3.229
Octubre	 1.283	 228	 293	 1.997,52	 3.960,00	 2.603,46	 47,5	 48	 83	 3.191
Noviembre	 1.153	 227	 263	 2.167,75	 4.062,50	 3.200,00	 48,5	 47	 81	 3.138
Diciembre	 1.246	 226	 281	 2.327,25	 4.375,00	 3.292,30	 46,9	 48	 70	 3.590
2025
Enero	 1.150	 231	 265	 4.387,50	 4.425,00	 3.249,96	 46,3	 48	 56	 3.911
Febrero	 1.034	 229	 236	 2.856,50	 4.925,00	 3.374,65	 47,0	 49	 63	 3.988
Marzo	 1.029	 228	 235	 3.023,25	 5.062,50	 3.419,86	 45,9	 49	 52	 3.833
Abril	 1.120	 229	 259	 3.091,40	 5.010,00	 3.670,39	 48,1	 50	 63	 4.014
Mayo	 1.118	 232	 260	 3.074,00	 5.062,50	 3.892,70	 47,6	 49	 64	 4.146
Junio				    3.066,75	 5.137,50	 4007,40
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Rafael Martoratti

Cría, recría y engorde a corral: 
análisis y perspectivas para la 
ganadería
El empresario Rafael Martoratti conduce la firma Caburé, dueña de una cabaña Bran-
gus, un planteo de cría, recría y engorde a corral de su producción. En esta nota analiza 
cómo cree que evolucionará el negocio en el segundo semestre.

➔

La empresa Caburé tiene campos 
en Santiago del Estero, Catamarca 
y Tucumán. En ellos hace el ciclo 
completo, que incluye una cabaña 
Brangus, planteo de cría, recría y el 
engorde a corral de los terneros. Los 
machos salen con 470 kilos de pro-
medio y las terneras con 380 kilos. 
“Además producimos buena parte 
del alimento que se requiere para 
alimentar al ganado, sobre todo la 
fibra y proteína, y estamos armando 
una planta de expeller de soja para 
aportar la proteína mediante el pro-
cesamiento de la soja y al mismo 
tiempo producir biodiesel”.

Entoramos entre 5.500 y 6.000 
vientres todos los años en los cam-
pos del sur de Santiago del Estero 
y de Catamarca, donde se hace la 
cría y allí quedan las terneras de 
reposición. El resto y los machos 
van a campos de Tucumán donde se 
recrían, en la primera etapa a pasto 
y después se les va aumentando el 

nivel de suplementación hasta entrar 
al feedlot para su terminación.

En nuestro rodeo de cría tene-
mos una preñez promedio en los 
últimos años de 87/88% y el destete 
es de 78%. La merma es de 10,5% 
entre preñez y destete; tengamos 
en cuenta que estamos en una zona 
extra-pampeana con campos de 

superficies grandes y mucho monte. 
En función de eso podemos decir 
que tenemos muy buenos índices 
productivos.

Los machos no se castran, todo 
lo que producimos es macho entero 
joven. Esos animales entran al 
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Cría, recría y engorde a corral: análisis y perspectivas para la ganadería
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feedlot con un piso 280 kilos y un 
máximo de 320 kilos, para salir con 
470 kilos. Todo se vende con destino 
al consumo interno.

En el caso de las hembras, entran 
con 250/260 kilos al corral y salen 
con 370/380 kilos para la faena.

Con los años hemos armado una 
cadena de clientes que nos compra, 
que ya conoce la mercadería, y nos 
da más réditos eso que vender a la 
exportación, que tiene plazos de 
pago más largos y cuyos rindes en 
gancho terminan dependiendo de 
cómo se hizo la faena y el dress-
ing.

Además hoy está pagando mejor 
el consumo. Los precios que lo-
gramos por novillos de 470 kilos son 
de 3600 pesos/kilo final, mientras 
que la exportación paga 200/300 
pesos menos por kilo.

Además la venta al consumo es 
un negocio más rápido, con plazos 

de pago más cortos y menos exigen-
cias administrativas.

La vaca de descarte por lo gene-
ral no pasa por el Feedlot, sale gorda 
del campo y de ahí a la faena.

Con respecto al engorde a co-
rral, en nuestra empresa tenemos 
una fortaleza que es la producción 
del alimento necesario. Muchos 
tienen que comprar los terneros y 
los granos y ese es un negocio más 
complicado. Nosotros tenemos dos 
de las tres patas, nos falta la comer-
cialización.

Este año el negocio agrícola 
está muy golpeado, los precios de 
los granos son bajos y el dólar está 
atrasado o por lo menos en un valor 
poco conveniente y atractivo para 
los agricultores; eso jugó a favor del 
agregado de kilos en los corrales y 
por eso se encerró tanta hacienda.

Lo que comenté antes ayudó 
mucho al negocio en el primer 

semestre, que para los feedlots fue 
muy interesante. Además ayudó 
la moderación de la inflación, que 
sigue siendo alta en términos inter-
nacionales, pero mucho más baja 
que la que tuvimos en 2023. Eso 
favorece al negocio ganadero que 
apunta al consumo local. Hoy se está 
consumiendo más carne, el precio 
no ha subido tanto y ese también es 
el otro problema de las carnes, los 
saltos de precios impresionantes 
que ya no se dan y que espantan al 
consumidor.

Por otra parte, hemos acumulado 
tres meses con precios estabilizados, 
igual la relación de costos siguen 
siendo positiva para el negocio.

Para el segundo semestre hay 
mucha incertidumbre. Hay factores 
externos al negocio como por caso 
el valor del dólar, que comenzó a 
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subir en los últimos días, lo que 
genera presión inflacionaria. Eso en-
carecería el alimento en un negocio 
que ya cuenta con precios altos de 
los terneros.

Por otra parte no vemos que vaya 
a darse un incremento importante 
de la demanda de carne, 
lo que mantendría más 
bien estables los precios 
y a eso colaboraría la alta 
oferta de hacienda de 
Feedlot que va a tener el 
mercado en los próximos 
meses.

En el corto plazo al 
negocio lo veo con un 
resultado interesante, con 
valores del ternero y del 
novillo que en dólares 
hace muchísimos años 
no tenían. Hoy un ternero 
vale 3,30 dólares o más 
también. Eso no se dio 
nunca. El novillo también 
tiene un valor interesante. 
Por eso hay quienes du-
dan y analizan salirse del 
negocio y hacer toma de 
ganancias, pero en rea-
lidad el que está no sale. 
Hay mucha incógnita en 
el sector, se vienen las 
elecciones y todavía no 
está claro si el modelo 
económico llegó para que-
darse y cómo se moverán 
las variables macro en 
los meses próximos, por 
esto tampoco hay tantas 
inversiones en la cría y los 
precios de los reproducto-
res no copian lo que pasó 
con los terneros.

Respecto de los pre-
cios de la invernada, 
creo que en el segundo 
semestre -a pesar de la 
poca oferta que queda 
disponible- no tendrían 

un salto significativo. Creo que van 
a tender a acompañar a los valores 
del ganado para la faena.

La oferta de hacienda de Feedlot 
va a ser alta hasta noviembre, pero 
el consumo está fortalecido y la 
exportación en el último mes ganó 

terreno; creo que puede haber un 
final interesante para el negocio este 
año y si uno se pudo posicionar en 
alimento, más todavía.
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“Lo hueles antes de verlo”

El olor que nunca olvidarás: un ternero 
infestado con el gusano barrenador 
del Nuevo Mundo

➔

La imagen, el olor, las emociones: cinco ganaderos y veterinarios de todo el mundo com-
parten su experiencia de primera mano con el gusano barrenador del Nuevo Mundo.
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Panamá
«El hedor... es como un animal 

atropellado en la carretera que se 
está pudriendo», explica José 
Santiago Gallardo Espinosa, un 
ganadero de Chiriquí, Panamá, al 
describir un animal infectado con 
el gusano barrenador del Nuevo 
Mundo (NWS). «Lo hueles antes 
de verlo».

A continuación, describe su 
aspecto. «¿Esa pequeña herida 
por descornado que no te preo-
cupaba? Ahora es un agujero 
del tamaño de un puño llena de 
gusanos. No en la superficie, sino 
debajo de la piel. Cientos de gu-
sanos de color crema con espinas 
en forma de tornillo que se comen 
viva a tu vaca».

Gallardo es un especialista 
en producción ganadera y pro-
fesional en ciencias animales 
panameño con una amplia y 
práctica experiencia en produc-
ción ganadera, política agrícola 

y gestión de ranchos internacio-
nales. Actualmente es director 
del equipo de asistencia técnica 
de Cooleche, R.L., donde lidera 
iniciativas estratégicas en pro-
ducción ganadera y divulgación 
técnica.

«No se trata solo de moscas. 
Hemos enterrado terneros devo-
rados vivos en 48 horas», subraya 
Gallardo. «Las vacas que acaban 

de parir son presas fáciles. La 
semana pasada encontré una con 
gusanos en la vulva, temblando 
mientras intentaba amamantar a 
su ternero».

Para detectar la NWS y de-
tener su propagación, Espinosa 
recomienda revisar diariamente 
las heridas, incluyendo el om-
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El olor que nunca olvidarás: un ternero infestado con el gusano …

➔

bligo de los recién nacidos, la 
vulva de las vacas recién pari-
das, el prepucio de los toros, las 
marcas de hierro y las marcas de 
identificación. Algunas señales 
de alerta son una herida que se 
inflama durante la noche o supura 
un líquido turbio.

«Trata cada rasguño como si 
fuera una bomba de relojería», 
afirma, y añade que si encuentras 
uno con una herida que parece un 
poco extraña, debes «levantar los 
bordes de la piel y, si ves gusanos 
del tamaño de un grano de arroz 
con espinas oscuras, da la voz de 
alarma».

Dice que se han registrado 
más de 6500 casos en todo Pana-
má, que se extienden hacia el 
norte por Centroamérica como 
una plaga.

«Durante años, nuestra ba-rre-
ra entre Estados Unidos y Pana-

má mantuvo a raya al NWS», 
dice Gallardo. «Veíamos tal vez 
25 casos al año, era una molestia, 
no una crisis. Luego llegó 2023 y, 
de la noche a la mañana, nuestros 
pastizales se convirtieron en zo-
nas de guerra».

Dice que en Panamá la tempo-
rada de lluvias es la temporada de 
los gusanos. «Aquí, en la región 
lechera de Chiriquí, ocurre la 

tormenta perfecta», afirma. «Hu-
medad del 90% en la temporada 
de lluvias, 30 °C de temperatura 
y moscas por todas partes. Una 
sola vaca infectada supone una 
pérdida de 10 dólares al día en 
leche, lo que puede significar la 
vida o la muerte para los peque-
ños tambos».
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NWS en Nicaragua
Ernesto José Sequeira En-

ríquez, agrónomo de Camoapa, 
Nicaragua, afirma que la NWS 
fue erradicada de Nicaragua en 
la década de 1990. Cuenta que 
la vio por primera vez durante 
unas prácticas en Brasil, donde 
experimentó el grave problema 
que causa esta mosca.

«Cuando los casos comen-
zaron a aparecer aquí de nuevo 
el año pasado, pude utilizar lo 
que había aprendido en Brasil», 
explica.

Anima a los productores es-
tadounidenses a estar preparados 
con suministros suficientes de 
medicamentos veterinarios e 
insecticidas tanto para el trata-
miento como para la preven-
ción, y a ajustar las prácticas de 
manejo para reducir el riesgo. Por 

ejemplo: Al descornar, marcar o 
colocar señales en la oreja, apli-
que inmediatamente un insecti-
cida en aerosol sobre la herida. 
Asegúrese de cuidar adecuada-
mente a los terneros recién naci-
dos desinfectando el ombligo con 
solución de yodo lo antes posible, 
ya que ese es el punto de entrada 

más común para la infestación.
«Aunque no es posible con-

trolar completamente el gusano 
barrenador, tomar medidas pre-
ventivas reduce significativa-
mente su impacto económico y 
en la productividad».
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El olor que nunca olvidarás: un ternero infestado con el gusano …

«Mi advertencia a los ga-
naderos estadounidenses es 
que esto no es solo un pro-
blema de Panamá», resume. 
«Los terneros recién nacidos 
son imanes para los gusanos. 
Haz que las inspecciones sean 
sagradas, sin excusas. Informa 
rápidamente y no ocultes 
nada».

Es endémico en Brasil
Marcelo Costa es veteri-

nario, profesor y consultor 
ganadero en Brasil y Paraguay. 
En 1999, Costa aprendió la 
técnica de transferencia de embriones en Camp 
Cooley, en Franklin, Texas. Luego regresó a la ga-
nadería de tercera generación de su familia, donde 
fundaron Camp Cooley Brasil.

«He lidiado con el gusano barrenador toda mi 
vida, ya que es endémico en Brasil», dice Costa. 
«Los animales infectados con gusanos barrenadores 
aparecen durante todos los meses del año».

Al igual que otros, él ha encontrado animales 
infectados con heridas sangrantes y malolientes. 
Dice que los animales muestran malestar y pueden 
no seguir al rodeo como de costumbre.

«Los terneros recién nacidos suelen ser los más 
atacados debido al tejido húmedo y sangrante del 
ombligo», afirma. «Si un gusano barrenador infecta 
el ombligo, puede abrir la puerta a infecciones más 
graves que pueden causar diarrea, neumonía y otras 
enfermedades».

Costa destaca el alto costo que supone el NWS 
para los productores, más allá de la pérdida de ani-
males y la disminución de la productividad. «Uno 
de los mayores problemas del NWS es el aumento 
de la mano de obra necesaria para la vigilancia y el 
tratamiento de los animales», resume.

Los productores de Guatemala están aprendien-
do a lidiar con el NWS

«El gusano barrenador nos enseñó que los tiem-
pos están cambiando y que la producción ganadera 
está expuesta a cualquier complicación», afirma 
Oscar León, especialista en producción ganadera 
y administrador de empresas agrícolas de la Ciu-
dad de Guatemala, Guatemala. «Brasil aprendió 
a lidiar con él, y Guatemala está en proceso de 

hacerlo. Desgraciadamente, Estados Unidos no es 
una excepción. Pero con las medidas y técnicas de 
prevención adecuadas, se puede aprender y enseñar 
a otros. Podemos hacer que el impacto sea menos 
perjudicial para nuestra producción y nuestros 
bolsillos».

León gestiona actualmente las operaciones 
ganaderas de su familia y dirige LAVAT S.A., una 
empresa que importa y distribuye productos innova-
dores para la salud y nutrición animal adaptados a 
las necesidades del sector ganadero guatemalteco. 
Explica que es importante que los productores 
busquen y traten cualquier herida abierta o con-
tusión, ya que son los primeros indicadores.

«Si una herida abierta huele a carne podrida, es 
porque hay gusanos barrenadores alimentándose 
del tejido vivo», afirma. «La prevención y la detec-
ción temprana son las mejores formas de tratar los 
gusanos barrenadores. Tómese su tiempo, observe 
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a su ganado, busque hematomas 
o heridas y trátelos adecuada-
mente».

También destaca la importan-
cia de asegurarse de que todas 
las personas que trabajan en la 
granja o el rancho conozcan el 
NWS y sepan cómo reaccionar 
si se detecta una infección.

Educar a los productores es-
tadounidenses

Chris Womack, veterinario y 
ganadero de San Angelo, Texas, 
recuerda haber ayudado a su 
padre a tratar terneros infestados 
con NWS.

«Todavía recuerdo el olor», 
dice Womack. «Me parecía ge-
nial porque era un niño pequeño 
y sacábamos los gusanos de los 
terneros. Todavía puedo olerlo 
como si fuera ayer, y era horrible 
verlos».

Womack comparte el contexto 
histórico de los NWS, que según 
él significa «devoradores de hom-
bres», en el podcast «Registered 
Ranching» con Tucker Brown.

Womack también describe el 
impacto emocional que supone 
para el productor enfrentarse a 
los NWS.

«Para el cuidador de un animal 
que tiene la mitad de la cabeza po-
drida, o el abdomen es una herida 
abierta porque los gusanos se lo 
están comiendo, o se le meten en 
los oídos y anda dando vueltas en 
círculos con daño cerebral porque 
tiene meningitis, el panorama es 
devastador».

Womack resume que el NWS 
no es solo un problema agrícola, 
sino también una preocupación 
para la salud humana. Los relatos 
históricos y los datos recientes 
de Panamá muestran que el 

NWS puede afectar a los seres 
humanos, en particular a las po-
blaciones vulnerables, como las 
personas sin hogar o las que viven 
en zonas con acceso limitado a la 
atención médica. Womack afirma 
que sus experiencias con el NWS 
durante su infancia son la razón 
por la que hoy es veterinario. 
Dice que en Estados Unidos e-
xiste una ignorancia generacional 
sobre el NWS, y eso es algo que 
se ha comprometido a corregir.
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Un negocio ganadero diferente

Mi experiencia para las personas a las 
que les gusta pensar fuera de “la caja”

Cuando empecé a trabajar en ganadería, ni siquiera 
sabía que existiera una “caja”. No tenía una formación 
tradicional en ganadería, así que cuando empecé, hice lo 
que tenía sentido. Uno de los mayores avances que tuve al 
principio fue que aprendí a hacer un análisis del margen 
bruto y a llevar un flujo de caja. Entender los números 
facilita la toma de decisiones a la hora de la verdad.

Debo admitir que, hoy en día, mi campo es un poco 
diferente al de la mayoría de los ganaderos. No soy dueño 
de la tierra. No soy dueño de los animales. Ni siquiera 
tengo tractor. Greener Pastures Ranching Ltd. es princi-
palmente un negocio de pastoreo personalizado que ges-
tiona el ganado de otras personas en campos de terceros. 
Manejamos entre 750 y 1400 cabezas al año. Hacemos 
pastoreo personalizado en varios campos diferentes en 
el verano y por lo general pastoreo personalizado de un 
rodeo o dos en el invierno también. Esto puede ser en 
hileras de pastoreo, pastoreo de rastrojos de cultivos o 
pastoreo con rollos de heno.

¿Por qué no tengo “mi piel en juego”? (Sí, me acusan 
de eso muy a menudo). Antes tenía vacas, pero hace 
años hice un análisis del margen bruto y los números me 
mostraron que en mi zona, en mi situación, ganaba más 
dinero con el ganado de terceros que con mi propio rodeo. 
Fue una decisión económica vender mi rodeo. Cada día 
que mis vacas estaban pastoreando, había un costo de 
oportunidad que podría estar ganando con el ganado de 
terceros. Ese costo de oportunidad significa que tengo 
que cobrar a mi ganado el mismo valor que gano con el 
de terceros. Con mis tarifas de pastoreo personalizado, 
mis vacas no eran rentables. Desde entonces me dedico 
al pastoreo personalizado con hacienda de terceros.

Otra razón por la que no poseo el ganado es el riesgo. 
Si poseyera un rodeo hoy en día, podría reducir mis costos 
lo suficiente, u obtener un poco más de ingresos brutos 
para obtener un poco de margen la mayoría de los años. 
Pero, siempre hay un año malo.  Una sequía severa golpea 
y no hay suficiente pasto y me veo obligado a empezar 
a suplementar temprano. Ah, y los precios de los suple-
mentos probablemente se dispararían. O una enfermedad 
golpea, o los mercados se desploman o las tasas de preñez 
son bajas por alguna razón, o mi toro más caro muere, o 
una de las otras 476 cosas que pueden ir mal en un rancho 
(Cada año dos cosas salen mal, pero ¿cuáles dos?).

En un mal año, podría perder todo el beneficio 
obtenido durante los cinco anteriores. Es como dar un 

paso adelante y dos atrás. Como ganadero a medida, no 
tengo riesgo de mercado, no tengo riesgo de pérdida por 
muerte, no tengo riesgo de enfermedad, no tengo riesgo 
de producción. En ese año seco, el precio de los rollos no 
me afecta. Puedo enviar el ganado a casa cuando se me 
acabe el pasto. También mitigo el riesgo en ese año seco 
con un sistema de pastoreo avanzado bien planificado. 
Todos los años hacemos planes para la sequía.

No me malinterpreten, hay muchos ganaderos tradi-
cionales de éxito a los que les ha ido bien. Pero, ¿lo 
hicieron bien en la ganadería? ¿O fue otra cosa lo que 
les ayudó a crear riqueza? He analizado muchos már-
genes brutos a lo largo de los años y la mayoría de las 
explotaciones han sido subvencionadas de cinco maneras. 
Subvenciones directas del gobierno, herencias, ingresos 
no agrícolas, trabajo no remunerado y la más importante, 
la revalorización de la tierra. No digo que ninguna de ellas 
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Mi experiencia para las personas que les gusta pensar fuera de “la caja”

esté mal, pero cuando se analiza una 
explotación y se analiza su economía, 
hay que ser honesto consigo mismo 
y ser capaz de reconocer el mérito de 
quien lo merece. ¿Cómo se hizo rico? 
¿Fue de la ganadería o de la aprecia-
ción de la tierra? ¿O de ingresos no 
agrícolas? Los números te lo dirán.

Otro factor de riesgo que tengo es 
la Ley de Protección de los Animales. 
En Canadá tenemos la suerte de con-
tar con esta ley, que me proporciona 
el mejor «seguro» que podría pedir 
sin tener que pagar primas. Se trata 
de un gravamen de posesión sobre 
el ganado que me encomiendan que 
me permite vender en subasta los 
animales de un cliente si no me paga 
por mis servicios. En 25 años nunca 
he necesitado utilizarlo, pero he 
tenido que recordar a algunos clien-
tes que podía hacerlo. Mi derecho 
de retención es anterior al banco, 
por lo que es un programa de seguro 
increíble que garantiza el pago de mis 

honorarios.
Otra crítica que he enfrentado es 

¿por qué no soy dueño de la tierra? 
Vivo a 45 minutos de la quinta ciudad 
más grande de Canadá y el valor de 
la tierra supera con creces lo que la 
agricultura puede permitirse pagar. 
Me resulta mucho más fácil arren-
dar campos de pastoreo. Como dijo 
Allan Nation hace muchos años, la 
tierra es una gran inversión después 
de pagar impuestos. Es muy difícil 
pagarla con el flujo de caja. Tengo 
otras inversiones en tierras, pero no 
en tierras agrícolas.

Si eso no es suficiente para usted, 
tengo una razón más por la que soy 
un ganadero “a medida”. Esta es la 
más importante. “El es el dueño del 
ganado de mil colinas. Yo no soy más 
que un pastor”.

Tal como yo lo veo, es mi trabajo 
administrar todo el sistema y todas 
Sus criaturas dentro de él. Cada vaca, 
cada oveja, cada mosca dragón. Es 

mi trabajo gestionar cada araña y 
cada escarabajo pelotero. Es porque 
soy simplemente Su pastor. He sido 
bendecido en mi vida con un trabajo 
que me permite dedicar tiempo a la 
gestión de todo Su ecosistema. Esto 
incluye todas las plantas y todos los 
organismos del suelo. No se trata sólo 
del ganado. Sucede que uso la tierra 
y el ganado para financiar mi camino 
como Su pastor.

Como siempre, Dios te bendiga.
Steve Kenyon ranchos en Busby, 

Alberta, Canadá, y se puede llegar a 
skenyon@greenerpastureranching.

com. www.greenerpasturesranching.
com o en Facebook en Greener Pas-
tures Ranching. Su libro The Calen-
dar of the Year- Round Grazier está 

disponible en la Librería SGF.
Fuente: https://www.stockmangrass-

farmer.digital/
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Precios orientativos de cueros vacunos salados de frigoríficos libres de toros y conservas, 
variando los mismos según calidad de la selección, optimización del desuello, condiciones de 

entrega y plazos acordados. Fecha: del 7/7/25 al 11/7/25.

Fuente: Brocuer S.R.L.; julioortiz@brocuersrl.com

Frigoríficos provincia de Buenos Aires/Mendoza y similares

Frigoríficos provincia de Córdoba/Santa Fe y similares

	 Novillos	 $180,00	 Vacas	 $90,00	 Livianos	 $190,00
	 salados por kilo		  saladas por kilo		  salados por kilo

	 Novillos	 $130,00	 Vacas	 $70,00	 Livianos	 $140,00
	 salados por kilo		  saladas por kilo		  salados por kilo

CUEROS

Informe diario del mercado de grasas, sebos y expeller. Al 15-7-25.

Producto	 Cotiz. Desde	 Cotiz. Hasta
Sebo 1%	 $1.400,00	 $1.420,00
Sebo 3% colorímetro	 $1.380,00	 $1.400,00
Sebo 3% común	 $1.310,00	 $1.320,00
Sebo máximo 5%	 s/i	 s/i
Sebo máximo 8%	 s/i	 s/i
Sebo intermedio máximo 14%	 s/i	 s/i
Sebo 2ª frigorífico 25%	 $720,00	 $730,00
Expeller 60/65	 $290,00	 $290,00
Expeller 50/55	 $260,00	 $260,00
Expeller 45/50	 $250,00	 $250,00
Expeller 40/45	 $220,00	 $220,00
Expeller 35/40	 $200,00	 $200,00
Mercado interno de sebo con mucha incertidumbre, más ofrecido, repitiendo 
valores marcados, compradores reacios a convalidar nuevas subas. Expeller 
y Harina más tranquilos. Los valores informados son orientativos. Fuente: 
Alvaro M. Castro e Hijos, Servicio de investigación de mercado Sub productos 
ganaderos. Contacto: dc.alvacas@gmail.com / +54911-5874-4337.

Valor estimado de mercado

GRASAS, SEBOS, EXPELLER

Toda la información en: www.informeganadero.com.ar
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VALOR DE NOVILLITOS HOLANDO ARGENTINO (Remates-feria, Precios en u$s libres por Kg.)

Año	 Ene.	 Feb.	 Mar.	 Abr.	 May.	 Jun.	 Jul.	 Ago.	 Set.	 Oct.	 Nov.	 Dic.	 Prom.
1998	 0.88	 0.90	 0.89	 0.90	 0.88	 0.91	 1.03	 1.05	 0.90	 0.80	 0.80	 0.81	 0.90
1999	 0.75	 0.62	 0.62	 0.66	 0.64	 0.63	 0.60	 0.60	 0.62	 0.64	 0.63	 0.60	 0.63
2000	 0,56	 0,56	 0,62	 0,63	 0,61	 0,61	 0,61	 ----	 0,75	 0,80	 0,65	 0,66	 0,64
2001	 0,64	 0,64	 0,63	 0,63	 0,60	 0,59	 0,57	 0,58	 0,51	 0,50	 0,51	 0,54	 0,58
2002	 0,31	 0,29	 0,22	 0,27	 0,24	 0,22	 0,29	 0,38	 0,38	 0,40	 0,44	 0,47	 0,33
2003	 0,48	 0,52	 0,49	 0,49	 0,47	 0,44	 0,46	 0,49	 0,50	 0,47	 0,46	 0,51	 0,48
2004	 0,48	 0,47	 0,48	 0,53	 0,42	 0,46	 0,45	 0,55	 0,57	 0,52	 0,54	 0,56	 0,50
2005	 0,56	 0,60	 0,65	 0,67	 0,67	 0,67	 0,68	 0,67	 0,70	 0,69	 0,74	 0,76	 0,67
2006	 0,75	 0,75	 0,75	 0,73	 0,61	 0,51	 0,54	 0,61	 0,59	 0,56	 0,59	 0,57	 0,68
2007	 0,57	 0,56	 0,56	 0,57	 0,59	 0,55	 0,50	 0,49	 0,55	 0,69	 0,74	 0,77	 0,59
2008	 0,64	 0,65	 0,83	 0,71	 0,64	 0,69	 0,66	 0,68	 0,70	 0,65	 0,61	 0,58	 0,67
2009	 0,56	 0,50	 0,62	 0,58	 0,54	 0,54	 0,54	 0,63	 0,61	 0,65	 0,69	 0,83	 0,61
2010	 0,92	 1,10	 1,11	 1,10	 1,24	 1,23	 1,54	 1,53	 1,54	 2,23	 2,23	 2,09	 1,49
2011	 1,98	 2,13	 2,17	 2,05	 1,95	 1,94	 1,93	 2,00	 2,18	 2,35	 2,37	 2,10	 2,10
2012	 1,69	 1,80	 1,94	 1,80	 1,57	 1,45	 1,34	 1,31	 1,29	 1,29	 1,28	 1,22	 1,50
2013	 1,09	 1,11	 1,06	 0,93	 0,81	 0,91	 0,88	 0,88	 0,89	 0,91	 0,96	 1,17	 1,11
2014	 0,96	 0,98	 1,07	 1,14	 1,07	 1,01	 1,02	 1,25	 1,18	 1,08	 1,27	 1,28	 1,11
2015	 1,21	 1,28	 1,32	 1,29	 1,33	 1,36	 1,30	 1,21	 1,27	 1,37	 1,59	 2,06	 1,38
2016	 1,74	 1,65	 1,59	 1,70	 1,74	 1,72	 1,70	 1,75	 1,92	 1,96	 1,89	 1,77	 1,76
2017	 1,66	 1,69	 1,79	 1,81	 1,75	 1,72	 1,72	 1,62	 1,75	 1,82	 1,96	 1,87	 1,76
2018	 1,58	 1,53	 1,41	 1,38	 1,20	 1,17	 1,12	 1,10	 1,04	 1,07	 1,01	 1,08	 1,22
2019	 1,07	 1,16	 1,12	 1,00	 0,95	 1,06	 1,11	 0,98	 0,93	 0,89	 1,08	 1,01	 1,03
2020	 0,94	 0,99	 0,96	 0,78	 0,65	 0,68	 0,72	 0,77	 0,74	 0,62	 0,80	 0,85	 0,79
2021	 0,85	 0,97	 0,82	 1,06	 1,11	 1,05	 0,92	 0,89	 0,95	 0,98	 1,03	 1,03	 0,97
2022	 1,01	 0,94	 1,28	 1,25	 1,06	 1,16	 0,87	 0,77	 0,80	 0,76	 0,95	 0,88	 0,98
2023	 0,93	 1,08	 0,89	 0,86	 0,57	 0,61	 0,66	 0,94	 0,86	 0,77	 0,89	 1,10	 0,85
2024	 0,98	 1,20	 1,30	 1,27	 1,20	 1,01	 1,06	 1,34	 1,32	 1,40	 1,72	 2,04	 1,32
2025	 1,63	 1,75	 1,82	 1,83	 1,98	 2,08

VALOR DE VAQUILLONAS CON GTIA. DE PREÑEZ (Remates-feria, Precios en u$s libres por cab.)

Año	 Ene.	 Feb.	 Mar.	 Abr.	 May.	 Jun.	 Jul.	 Ago.	 Set.	 Oct.	 Nov.	 Dic.	 Prom.
1999	 395	 363	 363	 375	 366	 370	 365	 365	 364	 351	 345	 340	 364
2000	 318	 328	 345	 358	 348	 350	 355	 370	 365	 340	 348	 358	 349
2001	 360	 360	 360	 360	 352	 343	 345	 345	 314	 313	 300	 319	 339
2002	 175	 166	 130	 146	 138	 131	 149	 174	 188	 226	 256	 295	 181
2003	 312	 310	 326	 327	 280	 295	 295	 287	 291	 261	 254	 273	 293
2004	 276	 274	 280	 276	 263	 268	 267	 283	 293	 289	 287	 291	 279
2005	 290	 294	 321	 351	 365	 363	 371	 405	 414	 400	 415	 360	 362
2006	 310	 308	 317	 325	 316	 307	 307	 319	 310	 303	 320	 308	 313
2007	 308	 308	 292	 328	 338	 354	 324	 315	 317	 343	 365	 365	 330
2008	 364	 363	 376	 373	 402	 396	 412	 411	 399	 385	 367	 333	 382
2009	 307	 294	 282	 303	 284	 289	 300	 338	 342	 353	 361	 472	 327
2010	 494	 573	 641	 635	 575	 712	 730	 759	 762	 932	 980	 986	 732
2011	 975	 1012	 1129	 1125	 1122	 1135	 1145	 1146	 1203	 1166	 1046	 988	 1099
2012*	 833	 832	 846	 842	 755	 662	 662	 664	 669	 685	 659	 634	 729
2013*	 574	 566	 550	 507	 485	 538	 521	 494	 470	 469	 476	 622	 523
2014*	 504	 510	 571	 623	 575	 547	 548	 542	 515	 567	 745	 717	 580
2015*	 640	 685	 701	 713	 742	 735	 703	 673	 659	 736	 841	 969	 733
2016*	 905	 866	 868	 917	 911	 889	 825	 852	 862	 873	 914	 851	 878
2017*	 801	 822	 840	 874	 870	 851	 773	 759	 780	 803	 845	 854	 823
2018*	 763	 733	 689	 677	 594	 556	 532	 549	 470	 529	 548	 526	 597
2019*	 541	 592	 582	 532	 521	 553	 559	 479	 456	 462	 464	 497	 520
2020*	 484	 515	 491	 403	 343	 381	 371	 375	 417	 325	 405	 477	 415
2021*	 458	 485	 489	 522	 529	 518	 484	 456	 515	 502	 492	 493	 495
2022*	 460	 562	 694	 776	 722	 698	 499	 538	 560	 587	 564	 434	 591
2023*	 501	 428	 444	 411	 400	 361	 313	 406	 419	 382	 351	 609	 419
2024*	 575	 665	 708	 752	 662	 622	 549	 685	 837	 727	 841	 1042	 722
2025*	 917	 900	 981	 855	 1046	 1022
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TERNERO NEGRO - PRECIOS PROMEDIO MENSUALES - Desde 2021 en $
Año	 Ene.	 Feb.	 Mar.	 Abr.	 May.	 Jun.	 Jul.	 Ago.	 Set.	 Oct.	 Nov.	 Dic.
2021	 182,50	 198,17	 207,75	 211,15	 218,85	 221,80	 219,87	 226,90	238,40	 265,45	308,80	 320,00
2022	 305,00	 320,60	 363,75	 375,00	 358,80	 351,30	 384,30	 415,20	416,37	 395,75	377,32	 409,81
2023	 419,72	 513,99	 500,07	 505,36	 504,16	 485,45	 602,10	 896,88	932,27	 1119,6	1291,6	 1822,6
2024	 1965,9	 2167,9	 2235,4	 2118,8	 2091,8	 2263,3	 2532,7	 2627,7	2756,6	 2603,4	3200,0	 3292,3
2025	 3250,0	 3374,6	 3419,9	 3670,4	 3892,7	 4007,4

85 años de experiencia y cumplimiento en el negocio ganadero

Una empresa con nombre propio

Fuerte recorte en la oferta de 
terneros y mayor demanda 
por vientres

CRIA E
INVERNADA

El consignatario Juan Wallace 
explica cuánto se vendió de la za-
fra, por qué se cortó la oferta y qué 
pasa con la demanda y precios de 
los vientres.

Estamos con la zafra muy avan-
zada, según mis estimaciones ya se 
vendió el 75% de la oferta de este 
año; no queda prácticamente nada, 
muy poco. El que no vendió hasta 
ahora seguramente trate de recriar la 
hacienda para vender en primavera, 
cuando el mercado suele tonificarse. 
Por ahora vemos que la oferta casi 
se cortó, se achicó mucho.

Además de las importantes ven-
tas hechas hasta ahora, hay que tener 
en cuenta el estado de los campos 
y las complicaciones que hay con 
la logística para sacar hacienda por 
las lluvias; también los caminos 
están en mal estado. La situación 
es compleja.

Por suerte hay pasto, teniendo 
en cuenta el momento del año, hay 
oferta de forraje y la hacienda se va 
defendiendo.

Para la cría este fue un muy 
buen año. Tuvimos menos produc-
ción porque venimos de dos años 

complejos, de mucha seca y de malas 
preñeces. Menos vacas en el campo, 
la falta de terneros y las lluvias, que 
mejoraron los campos de recría, hicie-
ron que hubiera mucho interés por la 
invernada y precios muy buenos. Eso 
pasó sobre todo con el macho, por la 
hembra no hubo tanto interés y no tan 
buenos valores, pero igual se vendió 
muy bien.

Teniendo en cuenta que queda poco 
por vender, se espera que mejoren los 
precios de los terneros, tal como suele 
pasar en la primavera, pero no sé si 
la suba será tan importante, hay que 
ver también qué pasa con los valores 
del gordo. Hoy hay que hablar de un 
ternero en 800 mil 
pesos, es un muy 
buen precio.

El vientre, por 
suerte, desde hace 
un par de meses 
empezó a afianzarse. 
Las vacas nuevas 
que estaban 1,1/1,2 
millón de pesos, hoy 
se venden en 1,4/1,5 
y hasta 1,6 millón 
de pesos. Cuando 

se saca la cuenta la relación entre 
ternero/vaca es la histórica: se ne-
cesitan dos terneros para hacerse de 
un vientre.

Hay interés por las vacas de cría. 
El hecho de que haya sido un año 
bueno de colocación de terneros y 
que éste haya sido un negocio acepta-
ble, anima a la gente a buscar vientres 
buenos. La gente quiere comprar 
vacas, no vaquillonas preñadas, se 
busca el vientre ya hecho. Si la vaca 
vale 1,4/1,6 millón de pesos y se 
vende con fluidez, las vaquillonas 
se venden entre 1,2 y 1,4 millón de 
pesos y no las quiere nadie, cuesta 
mucho colocarlas.
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Mercosur: un primer 
semestre de récords 
históricos

MERCADO
INTERNACIONAL

En el primer semestre de 2025, nuestros vecinos 
del MERCOSUR batieron récords de volumen, valor 
y precio medio. Brasil, líder del mercado mundial, fue 
acompañado por Paraguay, que tuvo el mayor aumento 
relativo, y Uruguay. 

En mayo, las exportaciones argentinas experimen-
taron una recuperación que podría repetirse en junio. 
Sin embargo, hasta el cierre de este informe, no se 
disponía de datos oficiales para la primera mitad del 
año. A pesar de este repunte, se destacó un retroceso 
en el volumen exportado. La mayor presencia de 
destinos de alto valor unitario y la mejora de las co-
tizaciones internacionales, atenuaron la caída en el 
monto facturado.
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Brasil: imparable en el mercado mundial
En junio de 2025, Brasil exportó 241 mil toneladas 

de carnes bovinas enfriadas y congeladas, por un valor 
total de 1.314 millones de dólares, récord histórico 
mensual en valor. El precio medio fue de casi 5.450 
US$/tonelada, un 22% superior a junio de 2024.

En el primer semestre, el volumen total exportado 
alcanzó a 1,29 millones de toneladas, un 13% más 
que en igual período del año pasado, con ingresos 
por 6.562 millones de dólares, ambos máximos his-
tóricos. Se observó también una mejora en el precio 
medio de los embarques brasileños de carnes bovinas 
refrigeradas.

Principales destinos
China: en los últimos dos meses las exportaciones 

brasileñas aumentaron significativamente, acumulando 
en la primera mitad de este año un total de 632 mil 
toneladas. Aunque China sigue siendo el principal des-
tino, su participación cayó a la mitad respecto del 60% 
alcanzado en 2023.

Estados Unidos: fue el segundo destino, desplazan-
do a otros mercados más tradicionales como Chile y 
la Unión Europea + Reino Unido. Entre enero y junio 
de 2025, se exportaron 157 mil toneladas, un volumen 
que en su mayor parte se remitió fuera de cuota -el cupo 
se agotó a mediados de enero-. 

El reciente anuncio sobre la imposición de un arancel 
adicional sobre las importaciones procedentes del Bra-
sil que hizo el presidente Trump, aplicable a partir del 
próximo 1ro. de agosto salvo acuerdo previo, generó un 
marco de incertidumbre, cuyo impacto no se limitaría 
al flujo comercial entre ambos 
países, sino que también por la 
magnitud de sus protagonistas 
tendría consecuencias sobre el 
resto de los principales operadores 
del mercado mundial de carnes 
bovinas. 

Por otro lado, es importante 
considerar que Estados Unidos no 
sólo se ha convertido en un destino 
sustancial para los exportadores 
brasileños de carnes bovinas re-
frigeradas, sino que es también un 
destino importante y tradicional 
para las carnes procesadas, un 
hecho no menor considerando 
que las empresas brasileñas tienen 
concentrada la producción de termoprocesados en su 
territorio.

Chile: En la primera mitad de 2025, Brasil registró un 

aumento en sus exportaciones, un hecho que le permitió 
liderar el mercado chileno por encima del Paraguay. 

Unión Europea: Tal como se ha observado en otros 
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países de la región, hubo un aumento respecto del año 
pasado, que se hizo más ostensible en el mes de junio 
por la finalización del ejercicio 2024/2025.

México: duplicó holgadamente el volumen en el 
primer semestre de 2024. 

Rusia: volvió a figurar entre los principales destinos 
tras años de poca relevancia.

Medio Oriente–Norte de Africa–SE de Asia: La 
competitividad de los exportadores brasileños ha impul-
sado su presencia en Medio Oriente y Norte de Africa -a 
Israel se han agregado Arabia Saudita, Egipto, Emiratos 

Árabes Unidos, Libia-, y gradualmente ha venido su-
mando mercados de creciente importancia en el Asia, al 
punto que se ha convertido en el principal proveedor de 
Filipinas, donde ya colocó casi 35 mil toneladas.

Exportaciones de Brasil a Argentina
En el primer semestre de 2025, Brasil exportó con 

destino a nuestro país algo más de 6 mil toneladas de 
carnes bovinas, por un monto total de 23 millones de 
dólares.

En junio no alcanzó las mil toneladas, interrumpiendo 
la tendencia ascendente observada desde fines de 2024. 
Sin embargo, el acumulado semestral representa una 
notable expansión frente a las 589 toneladas exportadas 
en todo 2024.

Las compras argentinas se concentraron en carne 
desosada congelada, que se comercializaron a un valor 
medio de 3.648 dólares/tonelada.

Según cifras oficiales de INDEC hasta mayo, Argen-
tina importó casi 6.500 toneladas de carnes bovinas por 
25 millones de dólares, en su mayoría desde Brasil.

Uruguay: más exportaciones, crecimiento mode-
rado

Uruguay registró un incremento gradual en sus embar-
ques, aunque con un leve retroceso en junio. 

En el primer semestre, exportó 195 mil toneladas peso 
embarque (267 mil toneladas peso res), un 4% más que 
en igual lapso de 2024, una tasa inferior a las de Brasil y 
Paraguay.

La sensible mejora registrada en los precios medios 
determinó que, en términos de valor, el crecimiento fuera 
mucho más significativo: 25% más que el año pasado, con 
un valor medio de 6.628 dólares/tonelada.

El monto totalizó 1.294 millones de dólares, superando 
el máximo histórico de 2022.

El aumento en el precio medio se debió en parte a una 
mayor proporción de embarques hacia destinos de alto valor 
unitario como Estados Unidos y la Unión Europea.
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Principales destinos
Estados Unidos fue el principal destino en la 

primera mitad de 2025, concentrando el 37% del 
volumen total, 4 puntos más que China, que redujo sus 
compras un 13%.

China: ocupó la segunda posición y participó con 
la tercera parte del volumen, la mitad de la proporción 
registrada apenas dos años atrás.

Unión Europea tuvo una recuperación destacada, 
lo que es remarcable considerando la reducción en 
el volumen disponible de la denominada cuota 481, 
que desde que se aprobó su certificación, ha tenido 
una marcada incidencia en el flujo comercial con los 
importadores europeos. 

Canadá y Japón aumentaron en los primeros seis 
meses de 2025, lo que ayudó a compensar caídas en des-
tinos más tradicionales como Israel, Brasil y Rusia.

Argentina figuró con una cifra que denotó el creci-
miento respecto del mes precedente.

Paraguay: El mayor crecimiento regional
En los primeros seis meses de 2025, Paraguay ex-

portó 185 mil toneladas peso embarque de carne vacuna 
fresca, lo que implicó el crecimiento en volumen más 
importante de la región.

En junio de 2025 exportó 36 mil toneladas por 
208 millones de dólares, con un valor medio de 5.845 
US$/tonelada, superando la media del mes precedente 
y elevando el precio medio un 17% respecto del primer 
semestre del año pasado. 

Principales destinos
Chile: se mantuvo como principal destino, 

aunque con una caída interanual del 10% (57 mil 
toneladas). Su baja fue compensada por aumentos de 
los embarques hacia Taiwán y Estados Unidos.

Taiwán: el acuerdo bilateral ha estimulado 
el comercio con la Isla, transformándose en el 
segundo destino del Paraguay, tanto en volumen 
como en valor.

Estados Unidos: pese a que Paraguay no tiene 
un cupo propio, se ubicó en la tercera posición 
con casi 19 mil toneladas, aunque no se 
observó incremento este mes, con un pre-
cio medio de 5.700 US$/tonelada, 1.200 
US$/tonelada superior al de 2024.

Argentina: se cuenta entre los desti-
nos minoritarios con unas 900 toneladas, 
exportadas a un precio medio de 3.650 
US$/tonelada. 

En lo que va de 2025, Estados Uni-

dos, Israel y Taiwán fueron los destinos con mayor expansión. 
Dentro de la Unión Europea se destacó Italia, con un volumen 
relativamente pequeño (1.500 toneladas).

Gracias a la mayor participación de mercados con mejores 
cotizaciones, Paraguay alcanzó su valor histórico máximo en 
exportaciones de carne bovina en lo que va de 2025: 1.056 
millones de dólares.
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Chile: ¿importaciones hacia un nuevo 
récord?

En 2024 Chile importó una can-
tidad de carnes bovinas enfriadas y 
congeladas similar a 2023: 252 mil 
toneladas peso producto, por valor 
de 1.434 millones de dólares, si bien 
no superaron el máximo alcanzado 
en 2021 (288 mil toneladas). En los 
primeros cinco meses de 2025, la 
evolución observada se encamina 
a equiparar el récord verificado 
cuatro años atrás.

Evolución a mayo 2025
A mayo de este año, las impor-

taciones sumaron 201 mil toneladas 
peso producto, por un monto de 
644 millones de dólares, 2% y 
15% más que en igual lapso del 
año pasado.

Es importante resaltar la mejora 
registrada por los precios de la car-
ne bovina importada por Chile. El 
precio promedio total fue de 6.290 

US$/tonelada, 13% ciento mayor al 
del año pasado. La suba se observó en 
los principales rubros importados: las 
carnes enfriadas desosadas -el 80% 

del total- y las carnes congeladas 
desosadas.

Las importaciones se han 
concentrado en estos dos rubros, 
con una mínima incidencia de los 
productos con hueso, con la par-
ticularidad de que han crecido en 
volumen en el rubro del congelado, 
mientras que sufrieron una ligera 
disminución en el enfriado.

Principales orígenes
El aumento de las importacio-

nes fue protagonizado por Brasil, 
cuyo volumen remitido creció un 
32% respecto de enero a mayo 
del año pasado, una suba que fue 
principalmente a expensas de Pa-
raguay, que había venido liderando 
el mercado chileno hasta el año 
pasado. Con relación a 2024, ha 
logrado un aumento de 10 puntos 
en su participación.

Como consecuencia de ello, 
Paraguay -que prácticamente 
representaba la mitad del total 
importado- redujo su incidencia, 
y retrocedió a la segunda posición 
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dentro del ranking de los prin-
cipales proveedores. Argentina, 
también con una reducción en 
volumen, aunque de nivel inferior, 
conservó el tercer lugar en términos 
de valor, con una proporción similar 
a la verificada en 2024.

La evolución de Brasil ha in-
crementado la concentración de las 
importaciones chilenas de carnes 
bovinas, al punto que tres países 
explican el 95% de su total.

Tal como se observó el año 
pasado, Paraguay registró una baja 
en el rubro de las carnes enfriadas 
y un incremento en el de las carnes 
congeladas desosadas, que tiene 
un volumen significativamente 
inferior.

Brasil remitió 49 mil to-
neladas de carnes enfriadas 
sin hueso y 14 mil toneladas 
de carnes congeladas sin 
hueso, 24% y 54% más que 
en 2024.

Argentina tuvo una caí-
da en volumen -sumaron al-
rededor de 85 toneladas de 
carnes enfriadas sin hueso-, 
pero ello se compensó por 
un fuerte incremento en su 
precio, lo que le permitió 
sostener su participación en 

el mercado, medido en términos de 
valor. Como es habitual, no fue rele-
vante en el rubro del congelado.

Dentro de los proveedores de 
menor incidencia, se observó un 

aumento de Estados Unidos y una 
disminución del Uruguay. Colom-
bia y Canadá se mantuvieron en 
volúmenes poco significativos.
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Argentina: cuotas arancelarias, 
ejecución al 27/6/25

En un comunicado 
de prensa, la SAGyP 
informó que nuestro 
país...”ejecutó el total 
de la cuota Hilton a la 
Unión Europea con 
29.350,40 toneladas 
exportadas para el 
ciclo 2024/2025, que 
finalizó el 30 de junio 
pasado. Cabe recor-
dar que el monto total 
habilitado para la UE 
es de 29.389 tonela-
das. En esa línea, si 
sumamos las tone-
ladas exportadas al 
Reino Unido, el total 
asciende a 29.461,4 
de una cuota original 
de 29.500 toneladas, 
dividida tras el proce-
so del Brexit...”.

A continuación 
actualizamos la eje-
cución de los princi-
pales cupos arance-
larios vinculados con 
las exportaciones de 
carnes bovinas que 
tiene nuestro país 
(Gráfico).
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Invertir en pasto

Fertilización de distintos cultivares de 
festuca alta con diferentes dosis de 
nitrógeno

➔

La festuca alta [Schedonorus arun-
dinaceus (Schreb.) Dumort; Syn = Fes-
tuca arundinacea Schreb. = Lolium 
arundinaceum (Schreb.)] S.J. Darbyshire, 
Schedonorus Phoenix (Scop.) Holub]) 
es una gramínea forrajera de escaso 
crecimiento sin nitrógeno (N) disponible 
en el suelo. La producción de forraje, sin 
fertilizante nitrogenado y sin leguminosas 
acompañantes es baja: 5,35 ± 1,88 t de 
materia seca ± error estándar de la media 
por hectárea por año, para la especie pura. 
El aporte de N edáfico proveniente de la 
mineralización de la materia orgánica y de 
la deposición atmosférica puede generar 
contribuciones importantes, dependientes 
de las condiciones ambientales y del manejo, pero en 
general, son insuficientes para completar la demanda de 
las plantas.

Las deficiencias pueden ser cubiertas por fertilización 
o por la asociación con leguminosas. Los ensayos han de-
mostrado un incremento en la producción de pasto hasta 
dosis de 150-200 kgN.ha-1 con aplicaciones divididas de 
N al final del invierno (70 % de la dosis total) y del ve-
rano/principios del otoño (30 % del resto). El efecto de 
la fertilización sobre la acumulación de forraje es breve, 
desapareciendo en verano e invierno debido a las limitantes 
ambientales y el agotamiento del N incorporado en las 
estaciones previas al perfil superficial del suelo.

El efecto positivo del N sobre el crecimiento de la 
festuca alta se manifiesta en la capacidad de aumentar la 
tasa de elongación foliar y de macollaje e interceptar mayor 
cantidad de luz. Esta especie tiene ecotipos con diferentes 
respuestas a la temperatura, los de origen mediterráneo 
son capaces de expandir más tejido foliar con menores 
temperaturas que sus contrapartidas de origen norte de 
Europa o continental. Lo contrario ocurre con el calor del 
verano, cuando, incluso, algunos cultivares (cv) medite-
rráneos presentan dormancia en la parte norte de la región 

Ing. Agr. Oscar Bertín
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Fertilización de distintos cultivares de festuca …

pampeana.
Evaluando diferentes cv: mediterráneo, 

intermedio y continental la respuesta a cre-
ciente dosis de N fue significativa y no in-
teractuó con el ecotipo, aunque la respuesta 
agronómica y la eficiencia de recuperación 
de N por la fertilización mineral de estas 
pasturas se maximizan con cv que expresen 
las tasas de crecimiento más elevadas en 
una época del año en particular y en ausen-
cia de limitantes hídricas severas.

La eficiencia de recuperación en la 
planta del N es menor a fines de verano-
inicio de otoño, aunque es atractiva para 
incrementar la oferta forrajera en la estación 
crítica invernal, que a fines de invierno-
principios de la primavera, no obstante 
mejora con cv de origen mediterráneo. Esto 
lleva a si se tiene la opción de fertilizar 
diferentes tipos de festucas, se deberían 
aplicar mayores dosis al inicio del otoño 
a las mediterráneas y por el contrario para 
obtener el máximo de eficiencia a inicios 
de la primavera las más favorecidas serían 

Fuente: Inforrajes N° 87, Biscayart 
Semillas, Junio 2025.
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 PRECIOS DE INSUMOS AGROPECUARIOS

Empresas consultadas: Campo y Asoc. (4942-5019/5521); Transporte Los Novillos (11-5261-6441).
Trabajo Rural (4363-6615). Lago Rural SRL (4807-3549).

Fuente: Compañía Argentina de Tierras S.A. (4311-9657 y 4 líneas rotativas)

13-CAMPOS (Al 30-6-2025)                                       
Cuenca del Salado (Tapalqué, Rauch, Maipú, Dolores, etc.)................................. US$ x ha.	 2.800.-
Oeste Agrícola (Villegas, Rivadavia, Trenque Lauquen, etc.)................................ US$ x ha.	 8.000.-
Centro Oeste (Bragado, 9 de Julio, Gral. Viamonte, Lincoln, etc.)........................ US$ x ha.	 11.000.-
Núcleo (Pergamino, Colón, Rojas, Salto, etc.)....................................................... US$ x ha.	 16.000.-
Sud (Tres Arroyos, San Cayetano, Necochea, etc.)................................................ US$ x ha.	 7.000.-
Sudeste Agrícola (Balcarce, Lobería, Tandil, etc.)................................................. US$ x ha.	 10.000.-

LOS  PRECIOS NO INCLUYEN  I.V.A.

Terramicina Pfizer inyect. x 500 c.c...............$	 57.938,00
Taiker x 250 ml (Tilosina inyectable)............$	 37.061,30
Maxibiotic la 250 cc.......................................$	 37.192,94
Diclosán L.D. x 250 c.c.................................$	 23.896,00
Piliguard Querato x 50 ds..............................$	 100.663,10
G-1 Spray x 250 ml........................................$	 24.813,00
Terracortril Spray x 125 ml............................$	 30.130,00
Estreptocarbocaftiasol susp. x 1 lt.................$	 41.867,06
7- CALCIO Y VITAMINAS
Trivalico ADE x 250 ml.................................$	 18.770,00
Nutrekid x 250 ml..........................................$	 13.126,01
Glypondín x 248 ml.......................................$	 18.359,00
Olivitasán x 500 cm3......................................$	 17.500,00
Olivitasán Plus 500 cc....................................$	 28.334,00
Amantina x 500 cm3.......................................$	 17.500,00
Levac (gel cálciclo oral) x 1 litro...................$	 21.252,00
Magnecal 3000 x 100 c.c...............................$	 8.601,00
Cuprhormone Plus x 500 cc...........................$	 17.496,20
Tiamina clorhidrato 50 RJ..............................$	 8.151,72
8-IDENTIFICACION
Caravana Over p/Mosca.................................$	 1.472,90
9-ANTIEMPASTE
Bloker 80/Ultra x 20 kgs................................$	 289.514,00
Bloker Premix x 20 kgs..................................$	 137.389,00
Carminativo Von Franken..............................$	 71.076,00
Rumensín Aplicador Bolos............................$	 93.930,00
Rumensín Bolos x unid..................................$	 26.284,13
10-POSTES Y ALAMBRES
Poste Quebracho entero 2,20.........................$	 34.000,00
Alambre 17/15 Acindar, 1000 mts.................$	 209.627,21
11-SUELDOS Y JORNALES
JUNIO (Pcia. de Bs.As.)
Encargado......................................................$	 1.034.098,27
Capataz...........................................................$	 981.334,18
Puestero..........................................................$ 	 891.334,18
Peón...............................................................$	 810.558,66
Jornal o asignación para peón........................$	 35.658,91
12-TRANSPORTE DE HACIENDA (Noviembre 2024)
Kilómetros	 Jaula Simple	 Jaula Doble
Hasta 700	 $2.800	 $3.350
De 701 a 1000	 $2.750	 $3.300
De 1001 a 1300	 $2.700	 $3.250
De 1301 a 1600	 $2.650	 $3.200
De 1601 a 1900	 $2.600	 $3.150	

1-ANTIPARASITARIOS  INTERNOS Y EXTERNOS
Ivomec x 500 ml............................................$	 47.339,00
Ivomec x 50 ml..............................................$	 11.113,00
Bagomectina 1% x 50 cc................................$	 10.057,65
Axilur inyectable x 1 lt..................................$	 83.849,19
Cydectin Alfa x 500 cc...................................$	 140.112,00
Fosfamisol M. V. x 500 c.c............................$	 53.281,18
Curabichera Coopers x 1 lt............................$	 60.283,15
Dectomax x 500 c.c........................................$	 116.788,00
Fentec 10% Oral x 5 lts..................................$	 172.224,00
Moscalier (piojicida) x 1 lts...........................$	 30.694,44
Aspersín garrapaticida Inm............................$	 357.864,70
Suraze Oral x 5 lt...........................................$	 118.021,70
Ectoline Pour on (piojicida) x 5 lts................$	 265.118,00
Galmetrín Pomada x 1 kg..............................$	 42.130,59
2-ANTIPARASITARIOS  EXTERNOS
Arrasa bovinos x 1 lts....................................$	 60.597,00
Aspersín x 250 ml..........................................$	 33.228,24
Aciendel x 5 litros..........................................$	 111.594,00
Aciendel Plus x 2.5 lts...................................$	 85.389,41
Aciendel común x 1 lt....................................$	 32.812,94
Cipersin x 5 lts...............................................$	 213.896,50
3-VACUNAS
Rotatec J5 x dosis...........................................$	 1.152,52
Mancha-gangrena-enter. x ds.........................$	 160,32
Brucelosis Rosembuch x ds...........................$	 973,35
Hemoglobinuria Reservac x ds......................$	 904,38
Bacterina mixta x ds.......................................$	 282,14
Bioclostrigen J5 x ds......................................$	 431,91
Bioabortogen H x dosis..................................$	 1.062,49
Biopoligen HS x ds........................................$	 1.087,46
Bioleptogen x dosis........................................$	 991,88
Antiaftosa x dosis...........................................$	 1.534,00
4-REPRODUCCION
Cronipress x 10 dispositivos..........................$	 20.875,12
Bioestrogen x 100 ml.....................................$	 20.214,12
Enzaprost Dc x 20 cc.....................................$	 18.620,00
Bioprost x 20 ds.............................................$	 18.424,00
Celo test CPI 500 ml......................................$	 17.490,00
Estradiol R. J. x 10 c.c...................................$	 5.512,55
Pluset x 20 ml................................................$	 441.868,00
5 - QUERATOCONJUNTIVITIS
Bioqueratogen Oleo Max x ds.......................$	 1.223,12
 6-ANTIBIOTICOS
Terramicina Pfizer LA. x 500 c.c...................$	 124.572,00

(al 16/7/2025)


